g— Syainte Elisabeth

> BAC PRO Métiers du Commerce et de la Vente

Option Prospection Clientele et Valorisation de I'Offre Commerciale - Section Européenne

LES METIERS

N >

LES MATIERES

LES MISSIONS

e Gérer et développer une clientele
* Représenter |'entreprise
* Participer a des salons

LES QUALITES REQUISES
* Dynamique

¢ Capacité d’écoute

* Go(t du contact

* Sens des responsabilités

* Organisé et rigoureux

LES PERIODES DE FORMATION
EN ENTREPRISE

® 22 semaines réparties sur 3 années
dont 4 semaines possibles en Europe avec
ERASMUS +

MINI STAGE DE DECOUVERTE possible sur 2 journées (lundi-mardi-jeudi-vendredi).
Si vous étes intéressé, prenez contact au 04 91 51 01 41 auprés de M™ Meucci.
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@ LYCEE PROFESSIONNEL & CENTRE DE FORMATION PRIVES
ZA de la Haute Bédoule - 153 rue de la Formation - 13240 Septémes-les-Vallons

Ipp@sainteelisabeth.org - cfc@sainteelisabeth.org Dy

www.groupe-sainte-elisabeth.fr
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